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EC売上UPの虎の巻

Yahoo!ショッピング
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商材によっては定期購入に誘導することで、売上を大きく上げることができます。

定期購入

定期購入とは イメージ

概要

メリット

• お客様が指定したお届け頻度に合
わせて定期的に商品をお届けする
サービス

• 定期購入の商品には、同一商品を
定期的にお届けするサービス以外
にも、お届け回ごとに異なる商品
が届くような設定も可能

• 新たな購入導線による新規顧客獲
得
➢ 商品検索の絞り込み機能

• 在庫管理やオペレーションの改善
➢ リピート購入の顧客獲得や売

上予測がしやすく、在庫管理
やオペレーションの改善、効
率化が可能



3

以下の手順で設定が可能です。

設定方法

定期購入とは イメージ

グルー
プを設
定

• まず定期購入グループを設定する

商品を
設定

• 作成した定期購入グループに、商
品を紐づける

初回お
届け希
望日を
設定

• 通常の商品に設定されている「配
送スケジュール」をもとに初回お
届け希望日の候補日は表示

送料を
設定

• 初回お申し込み時の送料
• 2回目以降のお届け回の送料
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お問い合わせ

Proteinumのサービスにご興味をお持ちいただき、より詳しいサービスの内容や導入事例、利⽤開始までの進め⽅
など、ご質問やご不明点がございましたら、お気軽にお問い合わせください。

03-6419-7733
（対応時間 平日10:00～18:00）

info@proteinum.co.jp

サービス紹介

https://proteinum.co.jp

資料請求（ダウンロード）

https://proteinum.co.jp/document_zoho/

ご支援実績（導入事例）

https://proteinum.co.jp/works/
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